Pierre FRAIGNAUD

11bis ch du clos St Martin
78620 L'Etang La Ville
& 0612588023

47 ans, en couple, 2 enfants

'

04 Pierre.fraignaud@gmail.com

Reprendre et développer une PME
en lle de France Ouest / Normandie
secteur des biens de consommation

C-R-A

PARIS
ALUMNI
Club Repreneurs

FORMATION
ESSCA (Ecole de Commerce, Master)
CRA (Reprise d’Entreprise)

PARCOURS PROFESSIONNEL

Dirigeant Marketing & Commercial

secteur Grande Consommation

+20 ans d'expérience dans des fonctions
managériales, marketing et commerciales, en
grand groupe, en indépendant, en ETI
Principales entreprises : Fleury Michon,
Euralis, Procter & Gamble, Nielsen,
Kronenbourg

COMPETENCES

Leadership / Management

Marketing : innovation, offre, communication
Développement Commercial

Stratégie, création de valeur

Gestion de projets

MES VALEURS
Honnéteté Simplicité Adaptabilité
Professionnalisme Respect Audace

SOCIETE RECHERCHEE

ZONE GEOGRAPHIQUE
Ile de France Ouest ou a 2h max de
Versailles (78, 92, 95, 27, 28, 41, 76,...)

METIERS de 'ENTREPRISE
Conception, Fabrication, Négoce et/ou
distribution de produits ou de services
en réseaux B2B, B2C

SECTEURS D’ACTIVITE PRIVILEGIES
Biens de consommation,
En particulier agro-alimentaire

CARACTERISTIQUE de LENTREPRISE
TPE/PME avec un savoir-faire unique
ADN et fabrication francaise
Positionnement qualitatif/premium
Potentiel de croissance organique et/ou
géographique (France & international).
Distribution tous types de clients

PROFIL de 'ENTREPRISE CIBLE

Small Cap 1 a 5M€

Effectif: de 5a 30

Santé: in bonis avec opportunités de dév.

ESTIMATION Prix de CESSION
entre 800K€ et 2 M€

FINANCEMENT & EQUIPE

Apport personnel 200 a 300K€

Equipe conseil en cours de constitution

Love money possible pour compléter apport
Ouvert a association avec fonds
d’investissement et/ou family offices

CONDITIONS de la REPRISE
Holding de reprise pour 100% des titres
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